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Ganzheitliche Losungen in drei Schlusselbranchen EWE

EWE bundelt mit Energie, Telekommunikation
und Informationstechnologie ‘ ‘

die Schlisselkompetenzen -
fur nachhaltige, intelligente Energiesysteme.

)
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EWE TRADING - Key Facts 2015 EWE

Umsatzerlose
2,6 Mrd. €

Commodity-Umsatz
Strom: 36 TWh Gas: 49 TWh

Mitarbeiter
69 Personen
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Langjahrige Erfahrungen in der Direktvermarktung

EWE
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Erste Umsetzung des Prozessverbesser- Neuausrichtung Integration des
Erfahrungen bei |,Grinstrom- ungen im Bereich der Offshore WEP
der Integration privilegs“ auch der IT Landschaft organisatorischen Nordergrinde
von EEG far und im Intraday Verantwortung —
Anlagen in konzernfremde Handel, Betonung des
Vertriebs- Kunden Integration des strategischen
produkte ersten Offshore Schwerpunktes
WEP Alpha
Ventus
2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017
[ ® ® ® ® ®
Nachhaltiges
Wachstum des
Erneuerbaren
Aufnahme des 24/7 Portfolios in der
Handels, Direktvermarktung,
Beginn der Entwicklung von Vermarktung des
Direktvermarktung zusatzlichen Offshore WEP
nach dem Dienstleistungen, MeerWind und
Implementierung ,Bonussystem — Integration des Vertragsabschluss
des ,Griinstrom- EEG®, Beginn des Offshore WEP mit der Merkur
privilegs® Intraday Handels Riffgat Offshore GmbH



Nennenswertes Portfolio der Direktvermarktung EWE
Stand: 01.03.2017

Installierte Leistung MW

190
26 401
Offshore Wind
Onshore Wind
Solar Energie
Biogas
1.903 > 2.520 MW
*inkl. ca. 180 MW Marktzugang fur EWE VERTRIEB
GmbH
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Offshore Direktvermarktungsvertrag EWE

Der Direktvermarktungsvertrag ist eine notwendige Bedingung fur das
Financial Closing des Projekts.

Unternehmerische Voraussetzungen:
v Solide Unternehmensstruktur

v" Finanzstarker Partner

v Operatives Vertrauen

Hauptunterschiede zu einem Onshore Direktvermarktungsvertrag:
v" Juristische Vertretung durch Grol3kanzleien auf der Projektseite

v" Umfangreiche Regelung zur Risikoallokation

v' Komplexes Sicherheitenkonstrukt

v i.d.R. Direktvertrag
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Voraussetzungen fur eine effiziente operative EWE
Direktvermarktung

Professionelle Einsatzplanung
Rund-um-die-Uhr Monitoring
Kurzfristige Verfugbarkeitsmeldungen

D N N NN

Kurze Meldewege
v" Intensiver fachlicher Austausch

I
24/7 Handel unter dem eigenen Dach
24/7 Erreichbarkeit
Diversifizierte Marktzugange

Prozessverstandnis

AN N N N

Flexibilitat bei Marktanderungen
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Eindrucke aus der Vermarktung EWE

GroRe Hube an einem Zahlpunkt

% bei Steuerungen von Netzbetreibern

< bei Prognoseabweichungen - Klumpenrisiko

% technischen Storungen
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Regionale Streuung zur Minimierung des EWE

Klumpenrisikos
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Quelle: 4coffshore
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Die EWE TRADING bietet... EWE

. als 100 % Tochtergesellschaft der EWE AG ein hohes MaR an Sicherheit
durch die bestehenden gesellschaftsrechtlichen Vertrage.

. internes KnowHow. Der gesamte Prozess der Direktvermarktung wird im
Wesentlichen innerhalb der EWE TRADING durchgefuhrt.

. eine nachhaltige Unternehmensstrategie, aufbauend auf mehreren
Geschaftsfeldern.

. aufgrund der langjahrigen Erfahrung in der Energiewirtschaft und dem
breiten Spektrum in der Gestaltung von Produkten.

. lhnen lhren personlichen Ansprechpartner.
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EWE TRADING GmbH
Tobias Heyen

Email: tobias.heyen@ewe.de
Tel.: +49 421 69625 360

oder
Email: direktvermarktung@ewe.de
Tel.: +49 421 69625 307




